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¢;,.Cual es la base del
negocio Herbalife?

Establecer relaciones con las personas
compartiendo su propia historia de éxito
consumiendo los productos Herbalife® o
dando a conocer la Oportunidad de
Negocio Herbalife. Asi se generan clientes
y posibles nuevos Distribuidores que
formaran parte de su organizacion.

Una mision
que comenzo
CON un sueno

Mark Hughes .
Fundador y primer Distribuidor de Herbalife E | P at rO C I n ad O r

1956 — 2000

Es el Distribuidor que invita a una persona a
unirse a Herbalife. El Patrocinador es quien
guiara al nuevo Distribuidor Independiente a lo
largo de su negocio, para que éste a su vez
guie el desarrollo de su propia organizacion.
Aprender y ensenar, de eso se trata.

Quienes desarrollan el negocio
Herbalife siguen el legado de Mark
Hughes, quien soid con un mundo
mas saludable, desarrollando
productos de nutricion para cambiar
positivamente la vida de las personas.

Usar, Llevar, Hablar... jasi de sencillo!

La férmula sencilla con la que el fundador de Herbalife “Mark Hughes” comenzé su
suefo de una mejor nutricion para todos, es la misma con la que todo Distribuidor
inicia su negocio. Tres simples acciones que pueden generar increibles resultados:

Al Usar los productos usted tendra una historia de éxito que contar, las

personas le preguntaran qué esta haciendo para lucir tan bien y sera muy YO .
sencillo que se entusiasmen por la nutricidon de Herbalife. Lucir siempre

saludable gracias a los productos sera un punto de partida infalible para
lograr mas ventas, y luego, para reclutar nuevos Distribuidores.

L L E V A R Llevar el boton y lucir la marca Herbalife con orgullo es una manera muy
efectiva de generar contactos en cualquier lugar, aun sin la necesidad de
que usted se acerque a las personas, seran ellos quienes se acerguen a

preguntarle sobre cOmo mejorar su bienestar 0 cOmo mejorar sus ingresos
con Herbalife.

Hablar con las personas significa tener una actitud de negocio las 24 horas

H A B L A R del dia, porque en cualquier lugar usted podria encontrar no solo a un
cliente nuevo, sino a futuros Distribuidores que pueden determinar el exito
de su negocio.
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Recomendar, Reclutar, Retener:
las 3Rs de Herbalife

Las 3R’s definen las tres funciones principales que el
Distribuidor Independiente de Herbalife aplica diariamente en
su estrategia de negocio:

Recomendar (Venta al por menor)

Los buenos resultados consumiendo los productos o
desarrollando el negocio Herbalife son una poderosa herramienta
para conseguir clientes y reclutar nuevos Distribuidores. Su propia
historia de éxito le abrira puertas con naturalidad porque otras
personas querran lograr lo mismo que usted.

Reclutar

Al dar una buena atencion y seguimiento a sus clientes, haciendo
que mantengan sus resultados, se despertara en ellos el interés
por conocer la Oportunidad de Negocio Herbalife, con lo cual
usted podra reclutar nuevos miembros para su organizacion.

Retener

Con el apoyo de Herbalife, usted aprendera a motivar y guiar los
negocios de cada miembro de su organizacion. Sus Distribuidores
creeran cada dia mas en la Oportunidad de Negocio Herbalife,
compartiéndola con sus amistades y mostrando interés en ofrecer
los productos ellos mismos.

es Simple, divertido y magico

Los Métodos de Negocio Herbalife

Son herramientas de negocio creadas por los Distribuidores Independientes de Herbalife a lo largo de
los anos para acercarse a las personas y conseguir vender los productos Herbalife® y reclutar nuevos
Distribuidores. jAplique sus Métodos de Negocio favoritos y cree su propia receta del éxito!

Estos son algunos de los Métodos de Negocio mas utilizados por los Distribuidores:

e Método Tradicional (Usar, Llevar, Hablar)
e Desayuno Saludable*

e Evaluacion de Bienestar

e Club de Nutricion™*

¢ Plan Total

e Muestras y Patrocinios.

*El Desayuno Saludable equivale a Desayuno Ideal en Bolivia y a Desayuno Nutritivo en Colombia.
**El Club de Nutricion es llamado Club de Bienestar en Argentina y Bolivia.

Entrenamiento

Entrenar constantemente es la clave en el negocio Herbalife. Cada Distribuidor debe enfocarse en desarrollarse y desarrollar a cada
miembro de su organizacion aprendiendo cada dia mas acerca de los productos Herbalife® y sobre cémo manejar el negocio, tanto en
actividades organizadas por ellos mismos en oficinas, como en eventos corporativos e independientes.

Herramientas de negocio

Los Distribuidores cuentan con materiales e informacion de alta calidad para manejar su negocio y dar a conocer con éxito los productos vy la
Oportunidad de Negocio Herbalife. Estas son los principales:

- MyHerbalife.com: Sitio web exclusivo para Distribuidores Herbalife donde se pueden encontrar diversos materiales para entrenamiento y desarrollo del
negocio en distintos formatos, como manuales, videos, presentaciones, posters, volantes, entre otros.

- Libro de presentacion: Una guia paso a paso para hacer una presentacion del negocio como un profesional.

- Catalogo de productos: Con informacion detallada sobre el portafolio disponible en el pais, la ciencia que respalda su desarrollo y testimonios de éxito.
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